izlenim

Fuarda farkimizi ortaya koyduk

Friterm Termik Cihazlar Genel Mudurd Naci Sahin: “China Refrigeration 2009
Fuari'nda 6zellikle isciligi zor olan ve 6zel projelerde kullanilabilecek Grlnlerimizi
on plana cikararak farkimizi ortaya koyduk."”

China Refrigeration 2009 Fuari'nin sadece Cin ve cevre
tlkelere degil, tim dinya Glkelerine hitap etmesi sebe-
biyle, yeni pazarlar ile tanismak icin iyi bir firsat oldugunu
soyleyen Friterm Termik Cihazlar Genel Mudurt Naci
Sahin, fuarda ¢zellikle isciligi zor olan ve 6zel projelerde
kullanilabilecek Grdinlerini 6n plana cikararak farklarini
ortaya koyduklarini, ayni zamanda Avrupali mUsteriler
icin Urettikleri bataryalar sergilediklerini belirtti.

Fuari firmaniz acisindan degerlendirdiginizde nasil
bir fuar oldu? Fuar beklentilerinizi karsiladi mi?
Oncelikle ilk kez katildigimiz China Refrigeration 2009
Fuari'nda bekledigimizden daha sicak bir ortam bul-
dugumuzu belirtmek isterim. Fakat kiresel krizin etkisi
ile ziyaretci sayisi bekledigimizden daha az gerceklesti.
ilk kez katilmamiz nedeniyle, fuara bizim icin yeni olan
pazarlarla tanisma firsati olarak yaklastik. Bu fuar sa-
dece Cin ve cevre Ulkelere degil, tum dunya tlkelerine
hitap etmesi sebebiyle, yeni pazarlar ile tanismak icin
iyi bir firsat oldu. Bu acidan bizim icin yararh bir fuar
oldugunu soyleyebilirim.

Fuarda firmaniz adina ne tiir

baglantilar kurdunuz?

Tabii ki bu fuara sadece bize yeni ufuklar kazandirma-
sindan dolayi yararli bir fuar géztyle bakamayiz. Ayni
zamanda yararli bir fuarin bize yeni musteriler kazan-
dirmasi gerektigini bilerek Uzakdogu pazarinda yeni
baglantilar kurdugumuzu belirtmek isterim. Daha 6n-
cede belirttigim gibi cok uluslu katilima sahip bir fuar
oldugundan dolayr baska boélgelerde de yeni iliskiler
kurma firsati bulduk. Fakat bu bolgelerden ne sekilde
donusler alacagimiz noktasinda daha somut cevap ver-
mek icin daha erken oldugunu distndyorum.

Cin pazarinda Tiirk Uriinlerinin sansini nasil de-
gerlendiriyorsunuz?

Kaliteli trtin, dogru fiyatlarla musteriye sunulur ise Cin
pazarinda da kendimize yer bulabilecegimizi disinU-
yoruz. Cin gelistikce ve yurt disindan daha cok yati-
rimci cektikce, kaliteli Grdne olan ihtiyaci artacaktir.
Avrupa’ da beraber calistigimiz misterilerimiz, Cin pa-
zarinda da calismak istediklerini belirterek bu konudaki
distncemizi kuvvetlendirdiler. Ancak genelde rahat
baglanti kurulabilmesi icin Cin'de ofis veya temsilcilik
araniyor.

Cinli Ureticiler Tiirk pazari icin tehdit olmayi
surdiirtiyorlar mi?

Bu sorunun cevabini verirken, Turk pazarinin nasil bir
artn istedigi sorusunun sorulmasi gerekmektedir.
Kendi sektérimiz acisindan belli bir kalitenin Gstd
ardn icin boyle bir tehdit mevcut degil. Fakat Cin, ken-

dini strrekli gelistiren bir yapida ve pazardaki yarista
kendini yenileyemeyen Cinli firmalara gecilmeye mec-
bur durumdadir. Artik dinyada Cin Urunleri ile reka-
beti 6ngdrmeyen bir is yapma yaklasimi gercekci degil.
Onu da icermekle birlikte rekabeti sadece fiyat olarak
distinmemek gereklidir. Bu durumun bilinciyle dustk
fiyat eksenli rekabet sikintili olacaktir. Ar-Ge ve inovas-
yon calismalarini strekli arttirarak, yarista her zaman
bir adim énde olmak gereklidir.

Fuarda hangi liriinlerinizi 6n plana cikardiniz?

Fuar sdresince sergiledigimiz trtnlerde montajli Grin-
lerimiz olan evaparatér ve kondenserlerimizi én plana
cikardik. Ozellikle isciligi zor olan ve dzel projelerde kul-
lanilabilecek drlnlerimizi 6n plana cikararak farkimizi
ortaya koyduk. Ayni zamanda Avrupall OEM mUsterile-
rimiz icin Urettigimiz bataryalarimizi sergileyerek, ziya-
retcilerimizi Urln cesitlerimiz acisindan bilgilendirdik.

Fuarda ilk kez sergilenen (riinleriniz varsa, (iriin-
lerin 6zelliklerini alabilir miyiz?

China Refrigeration 2009 Fuari'nda 2 adet yeni Uri-
nUmuzU goérlclye cikardik. Bunlardan birincisi yeni
kondanser Unitemiz Starbox’di. Bir digeri ise yeni arac
klima esanjorimizdi. Bu Grinde uygulamasi zor de-
taylari barindiran bir esanjorimazdr.

Cinli Ureticilerin global anlamda iretim giicleri-
nin degerlendirmesini yapabilir misiniz?

Esasen her sektor icin ayri ayr cevaplandirimasi gereken
bir soru oldugunu belirtmek isterim. Kendi sektérimz
acisindan durumu degerlendirirsek, split klima alaninda
glclller. Fakat diger sogutma cihazlarinda alaninda ka-
lite ve performans acisindan hala sorun yasadiklarini
hem fuardaki gozlemlerimizde hem de yurticindeki uy-
gulamalardan sdyleyebiliriz. Fakat her gecen giin kali-
teye daha cok énem verdiklerini de séylememiz gerekir.
Uretim miktarlarinin biyikligi ve her gecen giin geli-
sen kalite anlayisi ile sektérimuz acisindan guclendik-
lerinin bilinmesi gerekmektedir.
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